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Menaxhim Inteligjent i

Leads pér

Autosallonet e

P Automjeteve

Auto Lead Al éshté njé platformé pér menaxhimin e
klientéve potencialé dhe pérshpejtimin e shitjeve e
fugizuar nga inteligjenca artificiale, e dizajnuar pér
tregtarét e makinave dhe profesionistét e pavarur té
shitjeve. Platforma thjeshtéson ¢do fazé té procesit té
shitjes - nga gjenerimi i klientéve potencialé deri te

G L 0 B A L caktimi i takimeve, sinkronizimi i CRM-ség, ndjekjet dhe

referimet - duke integruar inteligjencén artificiale té

CONSULTING & TECHNOLOGY . avancuar dhe automatizimin.
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1. Problemi Kryesor

Leads té humbura ose pa
pérgjigje té shpejté
Proces manual i followup
dhe komunikimit
Vendimmarrje pa té dhéna
reale

Efikasitet i ulét i stafit

2. Zgjidhja

»

Automatizon kontaktimin
dhe followup e leads
Prioritizon leads mé té
nxehté bazuar né interes
dhe urgjencé

Integron komunikimin SMS,
WhatsApp dhe email
Siguron statistika dhe
analiza té performancés sé
leads

Pérfitim

Rezultati mesatar

Rritja e konvertimit té
lead

+15-30%

Koha e pérgjigjes

< 90 sekonda

Efikasiteti i stafit +1.5x
Lead-e té rikuperuara +10%
Reduktim kosto _15%

operacionale

o




ematika Aktuale

Ndikimi Shkalla

Leads té humbura Shitje t& humbura E larté

Proces manual

followup Efikasitet i ulét Mesatare
Komu(“ékl\'/lrg,' gf‘nga”irl‘)e”t“ar Kohé e humbur Mesatare
Vendmar#grrlge pate Gabime strategjike E larté




Automatizim i Fragmentuar

* Al ose automatizime té
izoluara
+ Pa pamje té ploté té ciklit té
lead-it

Operacione
Inteligjente

Operacione
Manuale /
Reaktive

Sisteme té
Fragmentuara

ioni dhe Qasja Strategjike

Njé platformé e vetme gé
menaxhon té gjithé ciklin e
leads - nga kontakti i
paré deri pas shitjes - me
automatizim inteligjent
dhe kontroll njerézor.

Qasja strategjike synon
té zhvendosé autosallonet
nga operacione reaktive
dhe té fragmentuara drejt
njé modeli té centralizuar,
inteligjent dhe té drejtuar
nga té dhénat.




Arkitektura Funk

Si lidhen kanalet, automatizimi dhe ven

Shtresa

Elementet

Pershkrimi

Burimet e Leads

1. Burimet e Kontaktit

® Facebook / Instagram Ads
® SMS Campaigns

® WhatsApp / Messenger

® Website Forms

® Telefon / Manual Input

Té gjitha kanalet e kontaktit ku
klientét shprehin interesin e
tyre pér automjete, té
centralizuara né njé pikeé té
vetme hyrése.

Shtresa Qendrore

Operative

2. Shtresa Qendrore
Operative

® Menaxhim i Lead-eve

® Automatizim i Komunikimit

® | ogjiké e Statusit &
Prioritetit

® Kalendar & Termine

® Al pér Kualifikim & Ndjekje

Zemra e platformés gé
organizon, automatizon dhe
prioritizon ¢do ndérveprim me
klientét, duke kombinuar
rregulla biznesi dhe inteligjencé
artificiale.

Integrime & Sisteme

Ekzistuese

3. Integrime Operative

® CRM ekzistues

® Sisteme té brendshme
® Kalendaré té stafit

® Mjete komunikimi

Integrime pa probleme ne
sistemet operative ekzistuese
te autosallonit.

Analitika &
Vendimmarrja

4. Analitika dhe
vendimmarrja

® Dashboard menaxherial

® KPI té shitjes & marketingut
® Performanca e stafit

® ROI & efikasiteti

Pamje e garté dhe né kohé
reale e performancés sé shitjes
dhe marketingut pér
vendimmarrje té informuar dhe
té matshme.



Kontakti Automatik &
Reagimi i Menjéhershém

Kualifikimi Inteligjent i
Lead

ow Operativ Standard i Njé Autosalloni

Mbyllja e Shitjes & Pas-Shitja
Procesi dokumentohet
dhe klienti vazhdon té
angazhohet pér
marrédhénie afatgjaté.

Follow-up & Ndjekje e
Automatizuar
Kujtesa, mesazhe dhe ndjekje

pas takimit realizohen pa
humbur asnjé mundési.

Menaxhimi i Takimeve &
Test Drive

Sistemi propozon orare,
konfirmon takime dhe
sinkronizon kalendarét e
ekipit.




Sistemit

ALR Global

Menaxhimi i Takimeve & Test Drive-ve
Automatizon rezervimet, konfirmimet dhe
kujtesat pér takime dhe test drive.

Integrimi me CRM
Sinkronizon automatikisht lead-et, klientét
dhe statuset me CRM-in ekzistues.

Facebook Lead Engine
Kap dhe pérgjigjet automatikisht ndaj
lead-eve nga Facebook Ads né kohé
reale.

Asistenti i Shitjes me Al
Analizon komunikimin dhe sugjeron
veprimet mé efektive pér ¢do lead.

Dashboards & Analitika e Avancuar
Jep pamije té garté mbi performancén e
shitjeve, burimet e lead-eve dhe ROI-n.

Campaign & Marketing Tool
Mundéson fushata SMS, WhatsApp dhe
email me ndjekje inteligjente. AutolLeadAl



kflow Operativ i Ploté

H =
1. Kontakt Fillestar 2. Kualifikimi Inteligjent

Lead-i vien nga SMS, WhatsApp,
Messenger ose fushata digjitale.

Sistemi analizon interesin,
urgjencén dhe géllimin e klientit.

5. Planifikimi i Takimit / Test Drive

Rezervim automatik, konfirmim
dhe kujtesé pér klientin.

7.Shitja & Pas-Shitja

Statusi pérditésohet dhe nis
ndjekja pas-shitje..

6. Mbéshtetje gjaté Vendimmarrjes

Shitési merr sugjerime dhe
kontekst té ploté pér mbylljen e
marréveshjes..

3. Krijimi & Regjistrimi i Lead-it

Lead-i regjistrohet automatikisht
me status dhe histori komunikimi.

Ndjekja Automatike (Follow-Up)
Komunikim i vazhdueshém dhe i

personalizuar sipas fazés sé
klientit..




rrues

Al méson vazhdimisht nga
sjellja e sistemit dhe
pérdoruesve pér té
pérmirésuar efikasitetin,
koston dhe performancén

reale pér té
ar rekomandime
akta dhe vendime té

X -
N
N

optimizuara. operative.
. - Vendimmarrje e Bazuar Parashikim & Analizé Optimizim i
Automatizim Inteligjent e YR . ..
' né té Dhéna Proaktive Performancés

Sistemi parashikon
tendenca, ngarkesa dhe
rrezige pérpara se ato té

ndodhin, duke mundésuar
reagim té hershém dhe
strategjik.

et manuale.



Vlera Biznesore & RO

Sistemi nuk éshté kosto — éshté
investim strategjik me kthim té
matshém dhe té géndrueshém.

Reduktim i Kostove
Operative

Automatizimi dhe optimizimi i

proceseve redukton kostot operative

dhe administrative, duke rritur
efikasitetin e pérgjithshém té
organizatés.

Rritje e Performancés
dhe Té Ardhurave

Vendimmarrja e bazuar né té dhéna
dhe parashikimet inteligjente
pérmirésojné rezultatet operative dhe
ndikojné drejtpérdrejt né rritjen e té
ardhurave.

Kthim i Matshém i
Investimit (ROI)

Investimi né sistem amortizohet
kursimeve, rritjes sé performancés d
optimizimit té burimeve brenda njé
periudhe té shkurtér operacionale.

P
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https://docs.google.com/spreadsheets/d/18uW8dzhocky3_amI5x5HXDcLfOgLpmVM8HN8XmTplAM/copy

L4 DealFlo

I m Hi, Test Dealership
er 23,2025

DealFlo

Unified dealers!

agement Center o veos et 6411 @ Settings
. o

8 = =} (] &

® viewar

é té shpejta.
izon leads -

MoniriyDeas  © ComversionRate MvgDssivae 1t

wo125% - a2% ~87%

— o Private Seller Outreach




